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Praktiné veikla

Analizuokite bendruomenés verslo
scenarijy: skaitmeninio rastingumo
mokymas pagal poreikj naudojant
jvairius jrankius bei strateginio plano
kdrimas

duomenis,
teikite prioritetg veiksmingoms jzvalgoms ir
e paverskite analize nuolatiniu procesu.

Rinkos analizes jrankio
apibudinimas

PESTEL, Porterio
penkiu jegy modelis bei
SWOT analizé
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https://www.youtube.com/watch?v=FO1jc6hEWo8&t=31s
https://www.youtube.com/watch?v=FO1jc6hEWo8&t=31s
https://www.youtube.com/watch?v=iKFK08zyfQ8&t=12s
https://www.youtube.com/watch?v=iKFK08zyfQ8&t=12s
https://www.youtube.com/watch?v=iKFK08zyfQ8&t=12s
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Mokymuy dalyviai mokosi analizuoti rinkos = i— ¢
poreikius, naudodami SWOT analize,
PESTEL analize ir Porterio penkiy jégu
modelj, siekdami kurti strategijas tvarioms
bendruomenés jmonéms.

e T
Mokymosi tikslai

1. Atlikite SWOT analize,
2. taikykite PESTEL analize,
3. naudokite Porterio penkiy jegy modelj ir
4. apibendrinkite rezultatus, kad
sukurtuméte strateginius planus.

SWOT analizé: vidiniai stiprumai ir silpnybeés,
iSorinés galimybés ir gresmés; PESTEL analize:
politiniai, ekonominiai, socialiniai, technologiniai,
aplinkosaugos ir teisiniai veiksniai; Porterio penkiy
jégu modelis: nauji rinkos dalyviai, tiekéjai, pirkéjai,
pakaitalai, pramonés konkurencija.

jgytos kompetencijos

Verslumo gebéjimai, kritiskas
mastymas ir problemy sprendimas,
etinis ir tvarus mastymas, planavimas
ir valdymas

e Miro: vizualus SWOT/PESTEL/
Porterio penkiu jégu Zemélapiai;
Canva: vizualizuoti strateginiai planai;
Sablonai kiekvienam jrankiui;

Pathfinder+: atvejy analizé
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